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I Servizi del Gruppo bancario Iccrea per il Settore Turismo
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Il turismo rappresenta uno dei settori stra-
tegici dell’economia nazionale, con una 
forte crescita registrata negli ultimi due 
anni: un volano insostituibile per la ripresa 
italiana.

Il Gruppo bancario Iccrea, da sempre a 
supporto dello sviluppo dei territori e delle 
sue diverse realtà, vuole accompagnare e 
sostenere il turismo puntando sulla qualità 
e varietà dell’offerta territoriale e ricettiva.

LA SCELTA
GIUSTA
PER IL TUO
BUSINESS
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Settore Turismo

ISSUING
La carta dedicata alle aziende
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E’ piccola ma fa grandi imprese

Perché diventare un titolare di CartaBCC Impresa? 

La carta di credito creata per le esigenze delle piccole 
imprese e dei liberi professionisti. Una compagna di 
lavoro per imprenditori e dipendenti con cui separare le 
spese per l’attività professionale da quelle personali.

Perché garantisce al cliente di:

• Pagare Contactless

• Separare le spese personali da quelle aziendali

• Controllare i costi legati al business con un’Area Clienti 
dedicata 

• Pagare con ApplePay e Samsung Pay

• Accedere in mobilità al controllo dei movimenti
con l’app MyCartaBCC e il portale CartaBCC

• Contattare il servizio clienti al numero verde dedicato 
24h su 24, 7 giorni su 7

CARTABCC IMPRESA

Settore Turismo ISSUING
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ISSUING

I servizi CartaBCC sono caratterizzati 
dalla semplicità di impiego e dalla 
possibilità di poter operare un 
controllo in tempo reale da remoto, in 
modo perfettamente sicuro.

Un accesso facilitato da mobile a 
servizi informativi a tutto tondo, con 
in più la possibilità di poter controllare 
il plafond residuo, i movimenti e 
l’estratto conto delle proprie carte.

L’offerta integrata CartaBCC

Settore Turismo
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• MYCARTABCC

• AREA CLIENTI CARTABCC



MyCartaBCC

Visita App Store e Google Play
e scarica subito MyCartaBCC!
L’unica App ufficiale di CartaBCC.

MyCartaBCC è l’App ufficiale di CartaBCC con cui 
accedere in mobilità alla propria area riservata 
e tenere sotto controllo, direttamente sullo 
smartphone tutti i movimenti effettuati con le carte 
di pagamento CartaBCC.

Non solo questo!

MyCartaBCC integra perfettamente il mondo 
CartaBCC all’interno di un’unica app permettendo 
alla clientela business di beneficiare di un canale 
diretto con i clienti CartaBCC. 

Grazie alle sezioni CartaBCC News, CartaBCCPos 
e Ventis, disponibili dal menù anche senza aver 
effettuato il login, l’azienda può aumentare la 
visibilità della propria offerta commerciale facendo 
leva sull’utilizzo del canale mobile.

La tua carta di pagamento 
a portata di smartphone

Settore Turismo L’OFFERTA INTEGRATA CARTABCC
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Area Clienti CartaBCC

cartabcc.it è il portale che presenta l’offerta 
completa di carte di pagamento e POS per i clienti 
delle Banche di Credito Cooperativo. Tramite il 
portale, i Titolari hanno accesso alla loro Area 
Clienti dove poter controllare i movimenti delle 
carte aziendali e tenere sotto controllo le spese 
delle carte abbinate. Tramite l’Area Clienti è inoltre 
possibile consultare e scaricare l’estratto conto in 
formato elettronico, registrarsi al servizio Acqusiti 
Online 3DSecure.

Un unico punto di accesso
sul web al mondo CartaBCC

Settore Turismo L’OFFERTA INTEGRATA CARTABCC
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Settore Turismo

CartaBCC POS

I servizi di Acquiring rappresentano l’insieme 
delle soluzioni relative all’accettazione di 
pagamenti con qualsiasi carta. I terminali 
gestiscono i principali circuiti domestici - 
Bancomat® e Pagobancomat® - e internazionali 
- Visa (Vpay), Visa Electron e MasterCard 
(Maestro), sono contactless ed abilitati
ad accettare pagamenti NFC, 
Apple Pay e Samsung Pay.

L’offerta può essere personalizzata con servizi 
accessori come i servizi distintivi per Alberghi 
e Autonoleggi o le vendite per telefono e 
corrispondenza.
Il portale cartabccpos.it  ed il Servizio Clienti attivo 
tutti i giorni dalle 7 alle 24, consentono
agli esercenti di verificare le tran sazioni effettuate.

Differenti soluzioni per aziende e attività 
commerciali con punti vendita  fisici e on line

Prodotti e servizi per gli esercenti
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TERMINALI DESKTOP 
DA TAVOLO E PIN PAD

INGENICO DESK3200
• Ingenico Desk3200 M

Connettività Standard PSTN

• Ingenico Desk3200 EM
Connettività Ethernet per linee ADSL 

• Ingenico Desk3200 GEM
Connettività GPRS

Sono i terminali da tavolo EFT-POS (Electronic Funds 
Transfer at the Point of Sale) in grado di gestire paga-
menti effettuati con qualunque tipo di carta elettronica, 
sia essa basata su banda magnetica, a microcircuito 
e/o Contactless, nel rispetto delle nuove norme ban-
carie EMV. Inoltre il terminale con modulo Ethernet 
consente grazie al protocollo di comunicazione TCP/IP, 

di collegare il terminale direttamente alle reti Ethernet 
dell’esercizio ed effettuare le transazioni attraverso la 
rete internet/intranet.
I terminali desktop sono i più semplici e diffusi. Sono 
abilitati alla lettura dei pagamenti contactless e rappre-
sentano un ottimo strumento per l’accettazione di tutte 
le tipologie di carte.

A chi sono rivolti:
• Punti vendita che necessitano di uno o più terminali da collegare tramite 

rete analogica e/o adsl.

• Punti vendita con barriere cassa, connesse tramite rete analogica e/o adsl.

• Punti vendita che necessitano di un terminale da tavolo con backup GPRS

13

Settore Turismo CartaBCC POS
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TERMINALI CORDLESS

• INGENICO MOVE3500
• PAX D210

Ingenico MOVE3500

CORDLESS
• Ingenico MOVE3500 M e PAX D210 M

Connettività Standard PSTN

• IMOVE3500 EM e PAX D210 EM
Connettività Ethernet per linee ADSL 

WIFI
• PAX D210 WiFi

Connettività WiFi

È il terminale EFT-POS (Electronic Funds Transfer at 
the Point of Sale) mobile, con collegamento radio alla 
propria base fino ad una distanza di c.ca 100 metri, in 
grado di garantire transazioni “on-line” anche in ambiti 
di mobilità locale (ristoranti, grandi magazzini, fiere ed 
esposizioni, stazioni di servizio, etc). Il terminale gesti-
sce pagamenti effettuati con qualunque tipo di carta 

elettronica (carta di credito, carta di debito o di loyalty) 
sia essa basata su banda magnetica, a microcircuito 
e/o contactless, nel rispetto delle nuove norme ban-
carie EMV. 
Possono avere connettività standard PSNT e/o Ether-
net per linee Adsl

A chi sono rivolti:

Punti vendita che necessitano di uno o pochi più terminali da collegare tramite
linea analogica e/o Ethernet, e da poter spostare con facilità, ad esempio ristoranti, bar, etc.

PAX D210

Settore Turismo CartaBCC POS
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TERMINALI MOBILI 
GSM/GPRS

Ingenico MOVE2500

Sono i terminali portatili per i pagamenti in mobilità. 
Dotato di modem interno GSM e funzionalità GPRS, 
consente di effettuare pagamenti elettronici anche 
in mobilità, aumentando le occasioni di utilizzo delle 
carte di pagamento; il terminale è in grado di gestire 
pagamenti effettuati con qualunque tipo di carta 
elettronica, sia essa basata su banda magnetica o a 
microcircuito, nel rispetto delle nuove norme bancarie 
EMV. Con i terminali GSM/GPRS i collegamenti sono 

molto veloci e si ha un notevole risparmio sui costi 
delle transazioni. La possibilità di movimento lo rende 
adatto in tutte quelle applicazioni in cui è richiesto 
il pagamento on-line, sia in situazioni di movimento 
(vendite e consegne a domicilio, alberghi, ristoranti 
e servizi, taxi, mezzi pubblici), sia in situazioni in 
cui il collegamento alla rete fissa non è realizzabile 
(chioschi, edicole, commercio ambulante, esercizi 
stagionali). Accettano inoltre pagamenti Satispay.

A chi sono rivolti:

• Esercenti che necessitano di uno o più terminali mobili, ad esempio per 
vendite e consegne a domicilio, alberghi, ristoran ti, taxi, mezzi pubblici 

• Esercenti che nel punto vendita non hanno il collegamento alla rete fissa, 
ad esempio esercizi stagionali, chioschi, edicole, commercio ambulante

PAX D210

• INGENICO 
MOVE2500

• PAX D210

Settore Turismo CartaBCC POS
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MOBILE POS

iCMP

iCMP è un sistema mPOS sicuro, dedicato a gestire le 
funzioni di pagamento elettronico con qualunque tipo di 
dispositivo: carta di credito, di debito (anche PagoBan-
comat), contactless o telefoni Nfc. L’impiego di soluzioni 
portatili innovative denominate “mobile Pos” (mPOS) 
consente di gestire i pagamenti direttamente attraverso i 
dispositivi portatili dell’esercente (smartphone o tablet), 
trasformandoli in veri e propri terminali di pagamento. 

Piccolo e leggero, è in grado di connettersi attraverso un 
link radio Bluetooth a tutte le tipologie di smartphone 
con sistema operativo Android e iOS (Apple). 
L’offerta iCMP di Ingenico si completa con la fornitura 
dell’intero sistema di gestione degli mPOS, che consiste 
in una suite di software e servizi centralizzati apposita-
mente realizzati per consentire la fruizione della soluzio-
ne di m-payment. 

A chi sono rivolti:
I sistemi di mobile payments (m-payments) rispondono all’esigenza di incassare pagamenti 
in modo semplice ed immediato grazie alla connessione diretta con smartphone e tablet. 
Consentono di allargare l’accettazione della moneta elettronica in ogni possibile situazione 
quotidiana e di coinvolgere esercenti con incassi occasionali.
Ideale per i professionisti, il MobilePos è piccolo, leggero e portatile, studiato appositamente 
per rendere il dispositivo facilmente riponibile in tasca, sempre pronto ad ogni pagamento.

Piccolo e leggero, è in grado di connettersi attraverso un 

Settore Turismo CartaBCC POS
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Pagamenti  “Card Not Present” 

PayWay

SERVIZI AGGIUNTIVI IN COLLABORAZIONE CON SINERGIA

Consentono di effettuare transazioni senza la presenza fisica della carta ed il relativo Titolare al momento 
dell’acquisto, tramite la digitazione manuale del PAN della Carta di Credito

Settore Turismo CartaBCC POS

17

È il servizio offerto per la gestione dei pagamenti on-line: un POS virtuale affidabile, sicuro e sviluppato per essere 
integrato con qualsiasi sito Web e/o sistema. PayWay è una piattaforma di Payment Gateway studiata per agevolare 
l’attività degli esercenti ed accettare pagamenti a distanza da tutti i circuiti internazionali (es. VISA, MasterCard, 
Maestro, American Express, PayPal, Satispay, MyBank, Apple Pay, Samsung Pay).

PayWay mette a disposizione le seguenti funzioni:

• Multicanalità: gestione di tutti i canali di vendita
(e-commerce, vendite telefoniche e per corrispondenza, pagamenti Mobile)

• Sicurezza: tutti i protocolli di sicurezza esistenti
(3D Secure - Verified by Visa, MasterCard SecureCode e CV2)

• Accettazione carte Maestro: gestione dei pagamenti con carte di debito Maestro
• Card on file: pagamenti con utilizzo di un token (alias dei dati carta)

in modo da snellire il processo di pagamento (stile Amazon)
• Accettazione dei pagamenti MO.TO: è il sistema utilizzato per le vendite card not present,

cioè senza la presenza fisica del buyer. Il Merchant, dall’Interfaccia Grafica Merchant digita i dati carta ricevuti
dal buyer ed esegue la transazione di pagamento.

• PayWayMAIL – gestione del pagamento tramite invio di mail al buyer con link per accesso al form di pagamento. 
Cliccando sul link, automaticamente si apre il browser con il form di pagamento PayWay
in cui il buyer digita i dati carta ed esegue il pagamento.



18

Settore Turismo

Finanziamenti e Leasing

I finanziamenti offerti dal 
Gruppo bancario Iccrea, 
danno concretezza alle aspirazioni 
della tua impresa. Mutui ipotecari, 
chirografari assistiti da garanzie e 
agevolati, leasing, noleggio, includono 
prodotti e servizi personalizzabili in 
grado di soddisfare ogni esigenza.

Le soluzioni per le imprese del settore turistico
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• MUTUI IPOTECARI

• MUTUI CHIROGRAFARI

• LEASING

• LEASING AGEVOLATO

• ESTERO

• NOLEGGIO A LUNGO TERMINE
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MUTUI IPOTECARI

MUTUI CHIROGRAFARI 
AGEVOLATI O 
ASSISTITI DA ALTRE 
GARANZIE PUBBLICHE

Ideati per finanziare a medio e lungo termine gli 
investimenti della tua impresa, sono finalizzati 
all’acquisto o alla costruzione di immobili destinati ad 
uso aziendale: uffici, negozi, strutture alberghiere, ecc. 

L’importo massimo finanziabile può coprire fino all’80% 
del costo dell’investimento con una durata massima 
fino a 20 anni.

La periodicità delle rate è variabile: mensile, trimestrale 
o semestrale in funzione delle esigenze.

Il mutuo chirografario è un finanziamento non 
garantito da ipoteca, utile per  investimenti contenuti 
quali: acquisto di beni funzionali, ristrutturazioni ed 
installazioni di impianti.

Settore Turismo FINANZIAMENTI E LEASING
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LEASING

Il leasing consente di: acquisire subito la 
disponibilità di un bene senza sostenere l’intero 
esborso del costo, conseguire un immediato 
vantaggio economico grazie alla rateizzazione 
dell’IVA, dedurre fiscalmente i canoni.

Attraverso il Leasing Strumentale è possibile 
acquisire  gli strumenti più utili allo sviluppo di ogni 
attività: macchinari utensili, attrezzature, carrelli, 
torni e macchine di ogni genere, con formule 
comode e personalizzate.

Il Leasing Targato è  il modo più semplice e 
veloce per acquistare in leasing autovetture, veicoli 
commerciali e industriali, autocarri, pullman e altri 
mezzi. Per muoversi in totale sicurezza affiancati da 
assistenza tecnica e fiscale.

Il Leasing Immobiliare consente di ampliare 
lo spazio della propria attività. Una formula che 
assicura vantaggi competitivi e un supporto 
specialistico per la valutazione, l’acquisto e la 
ricerca di incentivi per l’immobile, costruito e da 
costruire.

Settore Turismo FINANZIAMENTI E LEASING
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LEASING AGEVOLATO

ESTERO

Gli strumenti agevolativi offrono reali vantaggi ed opportunità di 
crescita.  Tuttavia non è facile orientarsi fra leggi agevolative nazionali 
e comunitarie, per questo è disponibile il leasing agevolato, grazie 
all’assistenza ed alla consulenza specialistica rappresenta una guida 
per interpretare le norme agevolative, al fianco delle imprese fino al 
momento della concessione dei contributi.

Il supporto necessario  per accedere ai contributi agevolativi e a 
diverse forme di garanzia, tra cui il ricorso al Fondo di Garanzia 
L.662/96, al fine di rendere più conveniente ogni idea di business.

Un’offerta completa a sostegno della crescita delle attività e dei 
progetti di internazionalizzazione d’impresa nei mercati esteri.

Un partner qualificato nelle attività di sviluppo oltre i confini nazionali: 
per  transazioni commerciali di import/export, partecipazione a gare 
internazionali e finanziamento di commesse all’estero, investimenti 
finalizzati alla creazione di unità produttive o distributive estere. 
Soluzioni specialistiche su crediti documentari, garanzie internazionali, 
export finance e sui processi di internazionalizzazione.  Inoltre grazie 
al   network di banche partner e di studi consulenziali altamente 
specializzati, il Gruppo bancario Iccrea presidia i mercati strategici 
dell’UE, del Centro Est Europa, dei paesi BRIC e dell’area MENA.

Settore Turismo FINANZIAMENTI E LEASING
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NOLEGGIO 
A LUNGO TERMINE

Il noleggio auto è lo strumento più indicato per la 
gestione di flotte aziendali o auto singole in quanto 
libera da ogni incombenza legata alla gestione del 
mezzo. Una formula preziosa che premette quindi di 
concentrare il proprio tempo e risorse esclusivamente 
allo sviluppo dell’attività.

Il servizio “tutto compreso” rappresenta uno standard 
per le flotte auto di medio-grandi aziende ed è sempre 
più apprezzato anche dalle piccole imprese e da quelle 
che hanno pochi veicoli.

Rappresenta il passaggio dalla proprietà dell’auto 
al suo utilizzo pieno, con un canone di locazione 
onnicomprensivo.

Settore Turismo FINANZIAMENTI E LEASING
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SERVIZI A VALORE AGGIUNTO

Oggi più che mai una politica 
commerciale omnicanale rappresenta 
un moltiplicatore per far conoscere la 
propria attività e consente un maggiore 
coinvolgimento della clientela. In un 
mondo in cui la tecnologia riveste 
un ruolo centrale, al fine di realizzare 
un’iniziativa promozionale di successo è 
necessario sfruttare al meglio non solo 
i canali fisici ma anche l’opportunità 
offerta da tutti i canali web.

I portali web e i canali di comunicazione

24



• VENTIS

• PUBBLICITÀ IN ESTRATTO CONTO

• NEWS E NEWSLETTER CARTABCC
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Ventis è un’azienda “Digital Enabler” specializzata a 360 
gradi sul mondo e-commerce del Gruppo bancario Iccrea. 
Offre un servizio privilegiato alle aziende che vogliono 
entrare nel mondo dell’e-commerce e sviluppare il proprio 
business, dando massima visibilità al prodotto. Mette 
a disposizione un canale di vendita privilegiato, senza 
interferire con la rete distributiva dell’azienda.

Ventis offre all’esercente consulenza e supporto nella 
realizzazione della propria vetrina digitale.

Con Ventis le aziende hanno l’opportunità esclusiva di 
rivolgersi ad un target selezionato di consumer premium, 
di sviluppare un’immagine di brand curata nel dettaglio 
e amplificare la conoscenza/notorietà del brand a livello 
nazionale.

Ventis, inoltre,  offre soluzioni White Label mettendo a 
disposizione la consulenza necessaria per la creazione o 
innovazione di e-commerce aziendali personalizzati. 

Per chi avesse la necessità di fidelizzare i propri clienti, Ventis 
propone servizi di Loyalty su misura per l’azienda cliente. 

Per maggiori informazioni chiedi alla tua BCC di fiducia.

Vuoi sviluppare online 
il tuo business?

Settore Turismo SERVIZI A VALORE AGGIUNTO
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Ventis City è la piattaforma commerciale al servizio delle 
BCC con l’obiettivo di valorizzare l’offerta verso gli esercizi 
convenzionati CartaBCC POS. 
Ventis City connette il mondo dei POS fisici con quello 
dell’online, offrendo agli esercenti una suite di prodotti 
e servizi per aiutarli ad aumentare la propria reputation 
online e il proprio volume di clienti.

Il servizio prevede un mix di ‘couponing’, ‘cashback’ 
e/o sconti immediati mediante i POS già installati che 
l’esercente può proporre alla propria clientela.

Inoltre per gli utenti registrati a ventis.it, propone le migliori 
offerte locali disponibili in una determinata città, scegliendo 
tra moda, ristoranti, Hotel e tanto altro.

Ventis Mobility: una pratica ed utile app 
dedicata ai servizi di mobilità attraverso la quale 
è possibile pagare in maniera smart le soste auto 
e acquistare i biglietti del treno, bus e metro.

VENTIS CITY

VENTIS MOBILITY

Settore Turismo SERVIZI A VALORE AGGIUNTO
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NEWS E NEWSLETTER 
CARTABCC

NEWS E 
NEWSLETTER 
CARTABCC

Le offerte commerciali della aziende che 
scelgono CartaBCC hanno a disposizione 
il canale delle News su tutti i portali 
digitali e la Newsletter settimanale. 

Iscriviti a CartaBCC News, la newsletter di 
CartaBCC.
Visita il sito www.cartacc.it.

Settore Turismo SERVIZI A VALORE AGGIUNTO
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Il tuo messaggio pubblicitario
e le tue esigenze di comunicazione

PUBBLICITÀ 
IN ESTRATTO CONTO

L’estratto conto CartaBCC rappresenta un ottimo canale di 
comunicazione che raggiunge mensilmente circa 350.000 
titolari di carte di credito (solo i titolari che hanno dato il 
consenso all’invio di messaggi commerciali). Dal punto di 
vista delle aziende si tratta di un target molto interessante, 
costituito da clienti delle BCC ai quali è stato riconosciuto 
un fido per la carta di credito, in relazione alla loro 
solvibilità.

La creazione e la stampa degli inserti pubblicitari sono 
interamente a carico di CartaBCC sulla base dei materiali 
grafici e delle informazioni fornite dal cliente.

GIORDANOCartaBCC e 
Giordano Vini.
Insieme di
gusto. OFFERTA DI BENVENUTO riservata ai titolari di CartaBCC

12 vini + 6 specialità alimentari € 39,90
GRATIS COFANETTO ENOLOGICO + 1 BOTTIGLIA DI ESCLUSIVO SALENTO ROSSO “ETICHETTA ORO”
GRATIS le spese di spedizione 

1 Syrah 2013 “Terre Siciliane” - secco
1 Emisfero Rosso - secco
1 Piemonte Dolcetto DOC 2013 - rosso secco
1 Chardonnay DOC 2013 Piemonte “Maestri Italiani”-bianco secco fruttato
1 Grecanico Pinot Grigio 2014 “Sicily Collection” - bianco secco
1 Pietra Grigia - bianco secco
1 Merlot Cabernet 2013 “Venezie Collection” - rosso secco
1 Barbera d’Asti DOCG 2013 “Maestri Italiani”
1 Vei Cavour “Etichetta Oro” - rosso invecchiato
1 Bonarda DOC 2013 Oltrepò Pavese “Etichetta Oro”
1 Montepulciano d’Abruzzo DOC “Progetto Qualità” 2013 - rosso secco
1 Nebbiolo d’Alba DOC 2013 - rosso secco

12 vini selezionati per voi

1 Cipolline Borettane in Aceto Bals. di Modena gr 300
1 Salamini di Cinghiale al Barolo gr 180
1 Tagliatelle al tartufo gr 250
1 Sugo con tartufo “la Tartufata” gr 180
1 Ragù di cinghiale gr 180
1 Cantucci Toscani gr 200

6 specialità alimentari
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n.b. il numero di telefono e la firma sono essenziali per la 
spedizione del suo ordine.
Resta inteso che la merce viaggia a rischio dell’azienda Giordano.

Sì, desidero ricevere direttamente a casa mia, N. ____ confezioni “Degustazione di Qualità“ (cod. 46262) ciascuno con 12 bottiglie di 
vini di qualità + 6 Specialità alimentari a soli 39,90 euro per confezione. in più riceverò gratiS con ogni confezione ordinata 
il coFanetto enologico + 1 bottiglia di eScluSivo Salento roSSo “eticHetta oro”. Pagherò con cartabcc l’importo dovuto 
(le spese di spedizione di 14,50 euro + iva sono gratuite per i titolari cartabcc).

informativa ai sensi dell’art. 13, d. lgs 196/2003. I Suoi dati saranno trattati, con modalità anche elettroniche, da Giordano Vini Spa – titolare del trattamento – Via Guido Cane 47 bis/50, 12055 Valle Talloria di Diano d’Alba 
(CN) – per evadere l’ordine e per attività connesse. Nome, cognome, indirizzo e telefono sono necessari per i predetti fini; se non fornisce i restanti dati avrà, comunque, diritto a ottenere quanto richiesto. Ai sensi dell’art. 
58, comma 2, d. lgs 206/2005, Giordano Vini Spa potrà trattare i Suoi dati per inviare proposte d’ordine di propri prodotti e servizi al Suo recapito postale, fatto salvo il Suo diritto di opposizione. Gli incaricati del trattamento 
sono gli addetti al servizio clienti, al marketing, all’amministrazione e ai sistemi informativi. Ai sensi dell’art. 7, d. lgs 196/2003 potrà esercitare i relativi diritti, fra cui consultare, modificare, cancellare i Suoi dati od opporsi 
al loro trattamento per fini di invio di materiale pubblicitario e vendita diretta, e richiedere elenco completo e aggiornato dei responsabili, rivolgendosi al titolare all’indirizzo sopra indicato o inviando un’e-mail a privacy@
giordanovini.it. 
Contratto di vendita: il presente contratto è stipulato tra Giordano Vini spa – Via Cane Guido 47bis50, 12055 Valle Talloria di Diano d’Alba (CN) (nel seguito: “Giordano”) - e il consumatore finale. Il contratto è concluso ed 
esecutivo quando il Cliente restituisce firmato il presente modulo. Prodotti, caratteristiche, prezzi, spese:  prezzi dei beni presentati su materiale promozionale comprensivi di Iva e ogni altra eventuale imposta. Potrebbe essere 
richiesto contributo fisso di spedizione o contributo di imballo per particolare valore merce o volume pacco. Consegna: entro 30 giorni da conclusione contratto. Diritto recesso: Il Cliente potrà esercitare il diritto di recesso entro 
n. 30 giorni dal ricevimento prodotti, senza oneri, comunicandolo con: (i) dichiarazione esplicita di recesso all’e-mail dirittorecesso@giordanovini.it o a Giordano Vini spa – Servizio Clienti Giordano – Via Cane Guido 47bis50, 
12055 Valle Talloria Diano d’Alba CN; telefono: numero verde 800-198.998; (ii) modulo tipo di diritto di recesso (www.giordanovini.it/informazioni/recesso/). Ritiro merce presso Cliente a carico di Giordano. Rimborso prezzo 
dei prodotti ordinati e spese consegna, entro n. 14 giorni dal momento in cui Giordano ha ricevuto richiesta di recesso. Contratto di vendita integrale su www.giordanovini.it.

da inviare per poSta in buSta cHiuSa a: giordano - valle talloria - 12055 diano d’alba - cn
6600

Firma
(In caso di pagamento con la Carta di Credito deve �rmare il Titolare della Carta)

Numero Carta Scadenza

Via

Nome

E-mail

Cognome

Località

Telefono

(In caso di pagamento con la Carta di Credito deve �rmare il Titolare della Carta)

Numero Carta Scadenza

Via N

Nome

E-mail

Cognome

CAP Prov.Località

Telefono

buono d’ordine  “degustazione di qualità”

Lun./ven. 9.00-21.00, sab. 9.00-14.00 - Costo massimo da rete fissa: 
€ 0,1449 al minuto. Per chiamate da rete mobile il costo massimo 
è di € 0,4880 al minuto, con uno scatto alla risposta di € 0,1575.

ORDINI PER TELEFONO:
(Comunicare il codice 6600)199.11.22.33

PER ORDINI IMMEDIATI: 
www.degustazionediqualita.giordanovini.it

COFANETTO ENOLOGICO
+ 1 BOTTIGLIA DI ESCLUSIVO
SALENTO ROSSO “ETICHETTA ORO”

La mia Carta è differente
Produttori dal 1900

1 Vei Cavour “Etichetta Oro” - rosso invecchiato
1 Bonarda DOC 2013 Oltrepò Pavese “Etichetta Oro”
1 Montepulciano d’Abruzzo DOC “Progetto Qualità” 2013 - rosso secco
1 Nebbiolo d’Alba DOC 2013 - rosso secco

1 Cipolline Borettane in Aceto Bals. di Modena gr 300
1 Salamini di Cinghiale al Barolo gr 180
1 Tagliatelle al tartufo gr 250
1 Sugo con tartufo “la Tartufata” gr 180
1 Ragù di cinghiale gr 180
1 Cantucci Toscani gr 200

6 specialità alimentari
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n.b. il numero di telefono e la firma sono essenziali per la 
spedizione del suo ordine.
Resta inteso che la merce viaggia a rischio dell’azienda Giordano.

Sì, desidero ricevere direttamente a casa mia, N. ____ confezioni “Degustazione di Qualità“ (cod. 46262) ciascuno con 12 bottiglie di 
vini di qualità + 6 Specialità alimentari a soli 39,90 euro per confezione. in più riceverò gratiS con ogni confezione ordinata
il coFanettoFanettoF enologico + 1 bottiglia di eScluSivo Salento roSSo “eticHetta oro”. Pagherò con cartabcc l’importo dovuto 
(le spese di spedizione di 14,50 euro + iva sono gratuite per i titolari cartabcc).

informativa ai sensi dell’art. 13, d. lgs 196/2003. I Suoi dati saranno trattati, con modalità anche elettroniche, da Giordano Vini Spa – titolare del trattamento – Via Guido Cane 47 bis/50, 12055 Valle Talloria di Diano d’Alba 
(CN) – per evadere l’ordine e per attività connesse. Nome, cognome, indirizzo e telefono sono necessari per i predetti fini; se non fornisce i restanti dati avrà, comunque, diritto a ottenere quanto richiesto. Ai sensi dell’art. 
58, comma 2, d. lgs 206/2005, Giordano Vini Spa potrà trattare i Suoi dati per inviare proposte d’ordine di propri prodotti e servizi al Suo recapito postale, fatto salvo il Suo diritto di opposizione. Gli incaricati del trattamento 
sono gli addetti al servizio clienti, al marketing, all’amministrazione e ai sistemi informativi. Ai sensi dell’art. 7, d. lgs 196/2003 potrà esercitare i relativi diritti, fra cui consultare, modificare, cancellare i Suoi dati od opporsi 
al loro trattamento per fini di invio di materiale pubblicitario e vendita diretta, e richiedere elenco completo e aggiornato dei responsabili, rivolgendosi al titolare all’indirizzo sopra indicato o inviando un’e-mail a privacy@
giordanovini.it. 
Contratto di vendita: il presente contratto è stipulato tra Giordano Vini spa – Via Cane Guido 47bis50, 12055 Valle Talloria di Diano d’Alba (CN) (nel seguito: “Giordano”) - e il consumatore finale. Il contratto è concluso ed 
esecutivo quando il Cliente restituisce firmato il presente modulo. Prodotti, caratteristiche, prezzi, spese:  prezzi dei beni presentati su materiale promozionale comprensivi di Iva e ogni altra eventuale imposta. Potrebbe essere 
richiesto contributo fisso di spedizione o contributo di imballo per particolare valore merce o volume pacco. Consegna: entro 30 giorni da conclusione contratto. Diritto recesso: Il Cliente potrà esercitare il diritto di recesso entro 
n. 30 giorni dal ricevimento prodotti, senza oneri, comunicandolo con: (i) dichiarazione esplicita di recesso all’e-mail dirittorecesso@giordanovini.it o a Giordano Vini spa – Servizio Clienti Giordano – Via Cane Guido 47bis50, 
12055 Valle Talloria Diano d’Alba CN; telefono: numero verde 800-198.998; (ii) modulo tipo di diritto di recesso (www.giordanovini.it/informazioni/recesso/). Ritiro merce presso Cliente a carico di Giordano. Rimborso prezzo 
dei prodotti ordinati e spese consegna, entro n. 14 giorni dal momento in cui Giordano ha ricevuto richiesta di recesso. Contratto di vendita integrale su www.giordanovini.it.

da inviare per poSta in buSta cHiuSa a: giordano - valle talloria - 12055 diano d’alba - cn
6600

NumeroCarta Scadenza

Via

Nome

E-mail

Cognome

Località

Telefono

(In caso di pagamento con la Carta di Credito deve �rmare il Titolare della Carta)

buono d’ordine  “degustazione di qualità”

Lun./ven. 9.00-21.00, sab. 9.00-14.00 - Costo massimo da rete fissa: 
€ 0,1449 al minuto. Per chiamate da rete mobile il costo massimo 
è di € 0,4880 al minuto, con uno scatto alla risposta di € 0,1575.

ORDINI PER TELEFONO:
(Comunicare il codice 6600)199.11.22.33

PER ORDINI IMMEDIATI:
www.degustazionediqualita.giordanovini.it

COFANETTO ENOLOGICO
+ 1 BOTTIGLIA DI ESCLUSIVO
SALENTO ROSSO “ETICHETTA ORO”

Con CartaBCC
il benessere
è scontato.

in evidenza questo mese

• Riduzione del 10%
 sui singoli ingressi usufruiti
 al momento dell’acquisto.

 Compreso nel percorso benessere
 c’è l’utilizzo gratuito del telo, accappatoio e ciabattine,
 l’accesso a tutte le nostre Sale Relax,
 Saune, Bio Saune e Vasche Interne ed Esterne.

• Riduzione del 10%
 sull’acquisto dei prodotti
 della nostra linea cosmetica.

Sono escluse le offerte speciali, gli abbonamenti,
le promozioni, i biglietti prepagati e i biglietti regalo.          

La mia Carta è differente

Un’offerta riservata in esclusiva a tutti i titolari CartaBCC
che pagheranno con la Carta gli ingressi o i prodotti cosmetici-10%

www.qcterme.com www.cartabcc.itSono disponibili varie soluzioni per diverse opportunità di visibilità 
con costi diversificati.

• Diverse dimensioni disponibili (Pagina intera fronte/retro; pagine 
intera fronte e/o retro; mezza pagina fronte e/retro);
• Possibilità di definizione di un target specifico per area geografica 
e/o per tipologia di carta (personali o aziendali).

Un team creativo dedicato ti seguirà e si occuperà della 
realizzazione dell’advertising e della gestione del canale
con la programmazione delle uscite.

Settore Turismo SERVIZI A VALORE AGGIUNTO
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www.gruppobancarioiccrea.it


