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CREDITO COOPERATIVO Un esercizio di soddisfazioni per la Bcc con sede a Ghedi. Bene raccolta e impieghi

Agrobresciano, un 2022 «ok»

I ’utile netto vede 1 10 milioni

Scalvenzi: «<Sempre impegnati
per la crescita delle comunitas
Pellegrini: «La banca e solida,

attrattiva e molto competitivax

Milena Moneta

@® Con un utile quasi rad-
doppiato - da 4,970 milioni a
9,613 min - la Bee Agrobre-
sciano, con quartier generale
a Ghedi e da oltre 125 anni
«impegnata a sostegno delle
comunila locali per una cre-
scita.economica, sociale e cul-
turale», come sottolineato
dal presidente Osvaldo Scal-
venzi, ha presentatoi «soddi-
sfacenli» dali di bilancio: sa-
ranno sottoposti al voto dei
soci (7.100) nell’assemblea
del prossimo 7 maggio
nell'auditorium della banca.

Il direttore generale, Giulia-
no Pellegrini, illustrando il
consuntivo al 31 dicembre
scorso, si & soffermato sull'in-
dicatore TCR-Total Capital
Ratio che & aumentato dal
22,75% al 24,04%, «prova
della solidita» dell’istituto di
credilo cooperalivo (gruppo
Iccrea), «irrobustita anche
dall'ottimo utile di esercizio
e dallaumento del capitale a
copertura dei rischi comples-
sivi, grazie ad unaallenla po-
litica di erogazione e gestio-
nedei crediti». Un altro indi-
ce di solidita bancaria molto
positivo ¢ il Texas Ratio al
9,71%, quasi dimezzalo ri-
spetto al 17,91 % dellanno
scorso, a confermare la capa-
cita di far fronte alla copertu-
ra dei crediti «deteriorati»,
potenzialmente dannosi, che
in passato per una eccessiva
generosilasisono rilevali de-
leteri. «Oggi l'operazione di
pulizia si puo dire conclusa»,
ha detto Pellegrini. Una vir-
tuosa operativitd conferma-
la anche da allri dali: il cosl
income e il ROE si attestano,
rispettivamente, a 68,56%
(in lieve flessione sul 21) e a
12,94%, dato invece in forte
creseita. «Sono indici di mi-
glioramento delle perfor-

mance aziendali - ha rimarca-
to Pellegrini -. Il cost income
sintetizza la capacita di go-
verno di costi e ricavi. Nono-
slanlela componentle inflalli-
va non indifferente sui costi,
labanca ¢ riuscita a migliora-
re l'indicatore senza ribalta-
re gli aumenti sulla clientela
e garantendo sempre il mi-
glior servizio possibile. L'in-
cremenlo sensibile del ROE,
incoerenza con l'utile, signifi-
ca che siamo pit redditizi,
con un ritorno sugli investi-
menti che ci rende attrattivi
e molto competitivis.

Bee Agrobresciano ha dun-
que ineiso al meglio sugli in-
dicatori di performance posi-
tivi, ma anche su quelli «peri-
colosi» come I'NPL netto (il
«non performing loans» siri-
ferisce ai crediti deteriorati)
quasi dimezzato (da 2,1% a
1,14%) con un’esposizione
fortemente in calo, che pone
Tistituto di credito ai livelli
delle migliori banche nazio-
nali. «Abbiamo limitato scel-
te pit redditizie ma piu ri-
schiose, per erogare finanzia-
menti a clienti fidati», ha ag-
giunto Pellegrini. La Bee
Agrobresciano cresce com-
plessivamente nell’attivita di
intermediazione: la raccolta
diretta supera i 972 milioni
di euro con quasi un +3% ri-
spetto al 2021, la raccolta in-
diretta va oltre quota 288 mi-
lioni, gli impieghi verso clien-
tela mostrano un +5% per
quelli in bonis (oltre 606 mi-
lioni di euro). 1 eredito ano-
malo netto scende da 12,1 mi-
lioni di euro a 6,9 mln.

1l presidente Scalvenzi ha
evidenziato che «sia l'offerta
finanziaria, personalizzata al-
le esigenze del singolo clien-
le, sia I'allivila del Comilalo
Soci e Cultura, testimoniano
la vicinanza di Agrobrescia-
no al territorio e alle perso-
ne. Tutti noi, dal Consiglio di
amministrazione ai dipen-
denti,dalla Direzione genera-

a8
Il confronto

W31/12/2022 W31/12/2023 W Variazioni assolute MVariazioni %

Raccolta diretta (min di €)
Impieghi in bonis (mln di €)

RATIO PATRIMONIAL
) Cet1
' T1

LUNMTO VT {
» Margine interesse
» Margine intermediazione
@ Costi operativi

1 Utile

» Cost income

= Roe

=

Fonte: Dati bilancio Bee Agrobresziana

le agli uffici interni e al perso-
nale di rete, collaboriamo
spinti da valori forti, dalla vo-
lonta di dare il meglio ai no-
stri soci, il cul numero & sem-
pre in aumento, oltre che ai
clienli. E sosleniamo il lerri-
torio, anche con scelte
green». Dati e prospettive so-
no slali llustrali duranle un
incontro, presenti anche la vi-
ce presidente, Antonella For-
mentini, e e i consiglieri An-
geluccio Prestini (presidente
Comitato soci e Cultura) e
Annamaria Ebrelli (leader
del Comitato esecutivo). @
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